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La multi ani tuturor celor care au prenumele de 
Maria, Marian, Mari, Maricica etc! 

Astazi am avut o zi un pic mai scurta :-)


idCloud 

1. Pipeline vanzari Prospect –> Client 

1.1 Ofertele din stadiile pipeline-ului 

Am avut o mica sedinta de 30 de minute cu directorul 
de vanzari, in care am stabilit cele doua oferte pe care 
agentii de vanzari le vor face in cele doua momente 
importante ale procesului de vanzare: 1. la inscrierea 
in platforma si furnizarea trainingului de demo aplicatie 

si 2. cu patru zile inainte de expirarea contului gratuit de 
utilizare a aplicatiei.


1.2 Modulul de training 

Impreuna cu directorul general suntem in curs de a stabilit caracteristicile si beneficiile 
care trebuie comunicate de catre agentii de vanzari pentru fiecare modul al aplicatiei, in 
cadrul demo-ului cu prospectul.


2. O noua campanie de advertising 

Suntem in plin proces de lansare a unei noi campanii pe Facebook. Azi mi-am intors pe 
toate partile neuronii si am identificat o idee care s-ar putea sa faca furori si sa 
performeze mai bine decat toate campaniile de pana acum. I-am scris textul campaniei si 
am realizat vizualul. De asemenea am creionat rapid si strategia de difuzare.


Maine dimineata o voi prezenta directorului general.
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Psihoterapeut Geta Manea 



1. Campania de lansare 

Facebook: Statisticile arata foarte bine dupa prima zi de 
campanie. Dublate de un cost per click (CPC) de 0,05 lei, 
CTR (click through rate) de 8,4%, cost per result de 0,10 
lei si un scor de relevanta 10.


Sunt aproape 150 de prospecti inscrisi, iar multi 
interactioneaza deja direct pe mesageria din pagina.


Link direct campanie: https://www.facebook.com/
PsihoterapeutGetaManea/posts/210955536104259 


Automatizarea de emailuri incepe sa functioneze, sa 
vedem rezultatele dupa cateva zile.
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