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Acte Auto Leo 

Astazi mi-am concentrat eforturile pe vanzari si 
identificarea inca unei campanii de comunicare.


1. Vanzari 

Dupa o sedinta de doua ore cu Directorul de Vanzari, am 
stabilit pasii logici intr-un nou Pipeline in 

ActiveCampaign, in zona de CRM Sales. Sunt 6 pasi prin care un birou de acte auto 
trebuie sa treaca astfel incat sa devina partener Acte Auto Leo si sa incaseze 
contravaloarea serviciilor de reprezentare auto de la beneficiarii finali pe care i-i trimite 
Acte Auto Leo.


Pipeline-ul arata ca in imaginea de mai jos:


Am documentat fiecare stadiu din pipeline si am trimis minuta de lucru asistentei de 
marketing cu sarcina de a pune taskurile in Producteev.


Mai trebui stabiliti pasii pentru automatizarea din ActiveCampaign care sustine acest 
pipeline.


2. Campanie de comunicare noua 

Am propus managerului general, pe langa abordarea telefonica a birourilor de acte auto, 
sa dam drumul si unei campanii de comunicare zonale care sa includa sapte judete.


Am propus ideea campaniei, canalul de comunicare (Facebook), bugetarea si perioada, 
iar campania a fost aprobata.
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Am trimis minuta de lucru asistentei de marketing cu sarcina de a pune taskurile in 
Producteev.


idCloud 

Toate eforturile mele de astazi s-au indreptat spre 
doua directii: vanzari si campania de Google Search.


1. Vanzari 

In cadrul sedintei cu Directorul de vanzari, am agreat 
actualizarea Pipeline-ului de vanzari din 
ActiveCampaign. Sunt 6 pasi prin care un prospect 
idCloud devine client idCloud.


Pipeline-ul arata ca in imaginea de mai jos:


Am documentat fiecare stadiu din pipeline si am trimis minuta de lucru asistentei de 
marketing pentru a implementa taskul in Producteev.


Trebuie revizuiti si pasii din automatizarea din ActiveCampaign care sustine acest 
pipeline.




2. Campania de Google Search 

Campania este gata, ad-urile sunt gata, 
KPIurile de asemenea. Singura chestie care 
trebuie rezolvata este implementarea codurilor 
de Analytics in paginile de Landing page si 
Thank you page, pentru urmarirea conversiilor. 
Probabil campania va fi Live maine, 10.09.’17


Cele 3 aduri finale arata ca in imaginea 
alaturata.
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